
婚活をするすべての人に

「成婚」を。
業界初、婚活事業者間での

会員相互紹介プラットフォーム、誕生。



コネクトシップとは？

出会いの機会を創出することで、

顧客成果（成婚）を最大化させていく。

コネクトシップは、

業界初の婚活事業者間での

会員相互紹介プラットフォームです。

Tameny Inc. All r ights reserved.



会員構成

Database コネクトシップ会員データ

30 代以下の会員様が約70％！

20代 12%

30代 60%

40代 24%

50代 4%

60代 0%

婚活において最も積極的な年代にあたる、20～30 代が全体の72%
婚活に対して特に活発な会員様が多いのも、コネクトシップの特⾧です！

バランスの良い男女比

男性 46%

女性 54%

年齢層（2022 年1月現在） 男女比（2022 年1月現在）
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1年婚活ならコネクトシップ

紹介開始から１年以内に成婚退会 ... およそ70%※1※2

1年以内成婚退会者のうち 5 ヶ月以内に成婚退会 ... およそ60%※1※2

※1 2022 年度成婚退会者の活動期間データ

※2 再入会者は契約日の1カ月後を

紹介開始日として算出
5.8%0 ～1ヶ月

25.7%2 ～3ヶ月

26.4%4 ～5ヶ月

17.8%6 ～7ヶ月

11.5%8 ～9ヶ月

12.8%10 ～12ヶ月
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安心の実績

※1 2022 年6月、各社HPより

※2 2022 年9月～2023 年 8月末の実績値より算出、計算方法は同期間の成婚退会者数÷平均在籍会員数×100内

部成婚者のみの実績値にて算出

内部成婚とは結婚相談所のサービスで成婚することを言います。

反対に、外部成婚とは結婚相談所以外のサービスや機会などで成婚することを言います。

Tameny Inc. All r ights reserved.

業界平均の約1.7倍の実績

業界全体の平均的な成婚率

コネクトシップの成婚率

約12.0%※1

約20%※2



高いお見合い成立率
Tameny Inc. All r ights reserved.

※1 2022 年9月～2023 年 8月のコネクトシップ平均実績

※2 コンタクト成立件数÷有効会員数×100 にて算出

有効会員数※1

30,746人

コンタクト成立件数
※1

22,454件

コンタクト成立率
※1※2

73%

婚活に対して積極的な会員様が多いから ...

お見合い成立率は、73% 越え！



コネクトシップの会員推移
Tameny Inc. All r ights reserved.

成果を出しやすい仕組みだから、利用者が年々 います！増えて

２０１７年

30,808人

27,209人

20,652人

9,524人

２０１8 年 ２０１9 年 ２０22 年



ご活動の流れ
Tameny Inc. All r ights reserved.

連盟
ネットワーク

複数のネットワークを同時進行させることで、効率よく活動ができます！

・書類提出

・書類提出
※流用OK

・検索から
・紹介から
・パーティー

から

・システムで
本人同士の
調整

・ファースト
コンタクト
センターにて
調整

・担当者調整 退会

退会

・検索から
・紹介から

・電話
・メール

担当者サポート

・温度管理
・チャット
・電話
・メール

担当者サポート

・温度管理
・チャット
・電話
・メール

担当者サポート

・電話
・メール

担当者サポート

入会 紹介 お見合い 交際 真剣交際 成婚



お見合いが成立しやすい 多様な「紹介方法」
Tameny Inc. All r ights reserved.

コネクトシップでは独自のマッチングロジックを採用、

より一層、お見合い成立率がアップしやすくなります。

検索から

会員様が自分で
お相手を探す

自動紹介から

システムが自働的に
お相手を探す

担当者紹介から

サポート担当者が
手作業でお相手を探す

上限10通 / 月 上限合計 6通 / 月



ファーストコンタクトセンター
Tameny Inc. All r ights reserved.

ファーストコンタクトセンターがあるから安心

コンタクト調整や当日のコンタクトでお困りの際には、お見合い対応専門のコ
ールセンター「ファーストコンタクトセンター」がお手伝いをいたします。

例
・日程提案をしたが、お相手から一週間以上反応がない

・提案の日程がすれ違っていてなかなか確定ができない

・オンラインコンタクトの提案がきているが、こちらは環境が

整わずに難しい

・コンタクト当日にクラウド電話を使ってもお相手と会えない

・どうしても当日のコンタクトに行けない状況になってしまった

例



お見合い日程の自動調整機能
Tameny Inc. All r ights reserved.

ファーストコンタクトセンターが日程調整のサポートを致します！

システム上で日程調整が可能

お見合いの日程調整は、担当者に介入してもらう必要があ

りません。お互いの都合の合う日程がシステム上に表示さ

れ、スムーズな日程調整が可能です。

システム上での調整のため、事前に連絡先の交換やメッセー

ジのやりとりも不要です。



お見合い当日の緊急連絡にはクラウド電話も利用可能
Tameny Inc. All r ights reserved.

クラウド電話

お見合い当日に「少し遅れそう」などといった緊急連絡が必要な際に、ご自身の電話番号をお相手に通知することなく、シ

ステムを利用（クラウド電話）して、直接お相手様とやり取りが可能です。



成婚につなげる「交際管理機能」
Tameny Inc. All r ights reserved.

交際温度についての報告もチャット機能で可能。

担当者とコミュニケーションがとりやすい仕組みです。

会員様はマイページから随時

「交際温度」を登録。
会員様の「今の交際温度」を、

常に把握することができます。

チャットで担当者に報告や相談

ができるので、会話をしている

かのようなスムーズさで、スト

レスなく情報交換をすることが

できます。

交際の経緯や状況を担当者と

常に共有できるため、タイム

リーにサポートを受けられ、成

婚につながりやすくなります。



活動状況が一目で分かる「フィードバックシート」
Tameny Inc. All r ights reserved.

婚活の活動分析を行いやすい機能

活動のPDCAサイクルを回していく事でより成婚へ繋げる為のアドバイスが可能

「フィードバックシート」では紹介・コンタクトの数と率が

表示され、活動を 3ヶ月ごとに振り返ることができます。

また「NO理由分析シート」では、自分がNO をした理由と、

お相手から NO をされた理由を分析できます。

二つのシートを使って、担当者からのサポートやアドバイ

スを受けられやすく、活動が前進しやすくなります。



料金一覧
Tameny Inc. All r ights reserved.

種 類

基本料金

オプション料金

ペナルティ料金

システム利用料

登録料

毎月発生

初回のみ発生

11,000 円

33,000 円

お見合い料 お見合い1 件ごとに都度発生0 円

MY PR オプション 5通 8,800 円

MY PR オプション 10通 15,400 円

MY PR オプション 20通 26,400 円

オンラインコンタクト 1 件ごとに都度発生1,100 円

ピックアップ会員掲載 1 週間の掲載 1 回ごとに都度発生1,100 円

コンタクト自体キャンセル料 1 度成立したコンタクトを取り消す際に発生

コンタクト当日キャンセル料 お見合い当日のキャンセル時に発生

MY PR オプション 1通 月の上限通数を超過して
お見合い申込みを行う際に発生

2,200 円

項 目 内 容料 金（税込）

5,000円

10,000円

成婚料 55,000円 ご成婚の意思決定時



MY PR オプション（オプションサービス）
Tameny Inc. All r ights reserved.

月のリクエスト数10通を超えてリクエストを送りたいときに

は、MYPRをオプション購入してリクエストをすることもでき

ます。

通数の多いものを購入すると 1 通あたりの購入単価がお

得になっています。

追加でリクエストも可能！



オンラインコンタクト（オプションサービス）
Tameny Inc. All r ights reserved.

対面形式 オンライン形式

Zoom でオンラインコンタクトができます個人情報を開示せずに

「オンラインコンタクト開始」ボタンを押すだけで OK



ピックアップ会員（オプションサービス）
Tameny Inc. All r ights reserved.

掲載期間の7日間、
マイページにログインする度にランダムで表示される

コンタクト募集中のアピールが可能



マイページデモ①
Tameny Inc. All r ights reserved.

マイページのデモページで実際に使いごこちをお試しいただけます

https://www.c-ship.jp/demo-asp/

紹介ページ コンタクトページ



マイページデモ②
Tameny Inc. All r ights reserved.

マイページのデモページで実際に使いごこちをお試しいただけます

https://www.c-ship.jp/demo-asp/

交際ページ



会員属性
Tameny Inc. All r ights reserved.

年 収 学 歴

400万円以上が70% 4大卒以上が70%

0-200万円
6%

200-400万円
26%

大学卒
58%

専門卒
12%

高卒以下
11%

大学院修了
12%

400-600万円
38%

600-800万円
19%

800-1000万円
6%

1000-2000万円
4%

2000万円以上
1% 短大卒

6%

高専卒
1%



コネクトシップの存在意義
Tameny Inc. All r ights reserved.

「 入会されたすべてのお客様に幸せを。」

これは、婚活支援業界に携わる、すべての企業・結婚相談所がかかげている想いです。一方で、その実現の難しさに多く

の企業・結婚相談所が頭を悩ませています。

なぜなら、この業界は広告戦略や料金、会員数で争い、またそれらがお客様の選択基準になってしまったから。お客様の

成果・満足度の追求より、営業競争に多くのエネルギーを費やす時代が、⾧く続いていました。

しかし世の中はどんどん変化し、未婚率の上昇や少子化は深刻度を増

しています。私たちは今一度、本来の使命に立ち戻る時がきました

。日本の抱える問題は、この業界に携わる私たちにしか解決できな

いのです。入会されたすべてのお客様に幸せを届けるため、想い

を同じくする企業・結婚相談所が集う「場」として、コネクトシップは

誕生しました。



コネクトシップの存在意義
Tameny Inc. All r ights reserved.

「 正のスパイラルをつくる 」

コネクトシップでは、営業面での競争のみならず、新しい枠組みの中

で顧客成果（成婚）を追求して切磋琢磨することで、顧客満足度を

高めていきます。利用企業間で会員の相互紹介を行うことで出会い

の機会を最大化し、各企業は活動サポートをはじめとしたサービス

レベルを向上させることで利用者を増やし、利用者が増えることでマ

ーケットが拡大して業界発展へとつながっていく。これが、コネクトシ

ップの目指す「正のスパイラル」です。

お客様の幸せ、会社の成⾧、業界の発展。これらすべてを実現し

て「正のスパイラル」を循環させることで、コネクトシップは業界

全体をリードしていきます。



コネクトシップ：運営会社
Tameny Inc. All r ights reserved.

理 念

よりよい人生をつくる。

存在意義

創造する力とおもいやり、おもてなしで、
人々の心を満たし、

活力ある社会の実現を支えます。

商 号

事業開始

本社所在地

資本金

上場証券取引所

代表者

拠点数

連結従業員数

タメニー株式会社│Tameny Inc.

2006 年9 月15 日

東京都品川区大崎 1-20-3 イマス大崎ビル 3F

44 百万円（2023 年 3 月31 日現在）

東証グロース 証券コード：
6181

代表取締役社⾧ 栗沢 研丞

30 拠点（2023 年 3 月 31 日現在）

340名（2023 年 3 月 31 日現在）


